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SUPPLY CHAIN - S&0OE EN S&OP

Bridgeroom

Uw S&OE en S&OP draaien.
Verstoringen kosten u nog steeds omzet.

Bridgeroom is de Al-laag voor besluiten en coaching bovenop uw
bestaande planningssystemen. Twee modules, S&OE - Weekly
watch en S&OP - Monthly plan, brengen uw proces naar excellente
uitvoering: Al-coaching, maturity assessment, aanbevelingen en
continue verbetering, met meer dan 16 Al-specialisten. De juiste vijf
issues, in euro's, getekend en opgevolgd.

= HET PROBLEEM

Planningsoverleggen bespreken
de cijfers en besluiten te weinig

De wekelijkse S&OE en maandelijkse S&OP staan, maar
verstoringen bereiken nog steeds de klant. Veertig rode KPI's
strijden om één uur. Schaarse voorraad gaat naar het land dat het
hardst roept. Het besluit van woensdag staat vrijdag nog nietin het
systeem. Capaciteitskeuzes schuiven een maand op en worden
duurder. Hetzelfde tekort keert terug, omdat foute stamdata nooit
wordt hersteld. De rekening: gemiste omzet, spoedtransport

en afschrijvingen.

“In ons S&OE-overleg staan veertig rode KPI's op het scherm.
Een uur later is er vrijwel niets besloten.”

REGIONAAL SUPPLY CHAIN DIRECTOR

= WAAROM KOPEN

Besluiten die landen, en
een proces dat verbetert

Bridgeroom werkt met de bestanden die uw planningssystemen al
leveren, dus zonder IT-project. Een deterministische engine
berekent elk getal; Al-specialisten lichten toe, dagen uiten
coachen, en verzinnen nooit cijfers. Elk besluit wordt getekend,
ingeladen en teruggelezen. Elke maand kiest uw team maximaal
drie verbeterthema's en ziet het wekelijks bewijs van effect.

—— VERTROUWEN & DATA

OPLOSSINGSBLAD - BRIDGEROOM

TOP 5 - WEEK 42

Shortage-DE €1.2M

Allocation-FR/BE €840k
Line 3 capacity €610k
Promo uplift-IT €390k

Lead time-MD €220k

40 rode KPI's op het scherm in een gemiddeld
wekelijks S&OE-overleg, een uur later weinig
besloten

S UUr  aan historische slides, waarna het
capaciteitsbesluit opnieuw een maand
opschuift

WO =2 VI eneen besluit uit het overleg staat nog
steeds niet in het planningssysteem

v Top vijf issues per overleg, gerangschikt op euro's
atrisk.

v Geprijsde opties: overwerk, voorproductie of
accepteren, met marge-effect.

v Gerealiseerde waarde afgetekend door uw eigen
finance-team.

@ De engine berekent elk getal. Een @) Eén instance en database per klant op @ Spraakaudio wordt niet opgeslagen.
bewijscheck markeert elk Al-cijfer dat een EU-server. Al loopt via het EU- Persoonlijk coachinggeheugen alleen
nietin de brondata staat. endpoint van OpenAl op uw eigen sleutel. met opt-in, met eigen bewaartermijn en

een vergeet-mij-optie.
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= VOOR WIE

(@ KANAALPARTNER

Voor supply-chainadviesbureaus en S&OP-
implementatiepartners

Laat een tool achter die
de discipline bewaakt

= \erkoop Bridgeroom onder het eigen
merk, endorsed door Khaya, naast uw
S&OP-ontwerpwerk.

= \oeg per klant en module terugkerende
inkomsten toe aan uw projectomzet.

— Geen bouwrisico: het platform is
gebouwd en getest, Khaya ontwikkelt
en beheert het.

= HOE HET WERKT
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‘|’ GROEIENDE ORGANISATIE

VVoor middelgrote producenten en boutique
supply-chainbureaus

Excellente uitvoering zonder

nieuw planningssysteem

= Begin met een Diagnose van drie weken
op uw eigen data, verrekend bij vervolg.

— Kies S&OE, S&OP of beide, op één
platform met één login.

— Werkt met CSV-exports uit SAP, Excel
of de planningstools die u al gebruikt.
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OPLOSSINGSBLAD

ENTERPRISE & GROOT
il ADVIESBUREAU

Voor multinationale producenten en grote
adviesbureaus

Landen, regio en fabrieken

besluiten op één plek

— Verdeel schaarse voorraad over landen
volgens uw eigen regel, met
medeondertekening en audit trail.

— S&OP-beleidsbestanden gaan naar
S&OE; wekelijkse checks houden de
uitvoering binnen de afgesproken
kaders.

= Eigen instance en database per klant op
een EU-server, met inloggen via
Microsoft Entra ID.

BRIDGEROOM

Data erin,
focus eruit

Elke maandag worden
de wekelijkse
planningsbestanden
gecontroleerd. De
engine rangschikt elke
uitzondering op euro's

Besluiten

Op woensdag verdeelt
de regio schaarse
voorraad volgens uw
eigen regel. Afwijken
vraagt een reden; grote
besluiten gaan naar
medeondertekening of

Landen

Eigenaren laden de
exportbestanden in hun
eigen systemen.
Bridgeroom leest terug
wat echtisingeladen,
zodat vrijgegeven gelijk
is aan besloten.

Maandelijks
plannen

De gap-engine prijst
opties als overwerk,
voorproductie of
accepteren. De MBR
tekent maximaal vijf
besluiten, elk met het

Verbeteren

Het team kiest
maximaal drie
verbeterthema's. Al-
coaches adviseren en
Bridgeroom toetst
wekelijks of acties,
drivers en KPI's

atrisk, urgentie en escalatie.

zekerheid. Elk overleg
krijgt zijn top Vijf.

= WAT U KRIJGT

01

Focus-engine

Maximaal vijf items per overleg,
gerangschikt in euro's. De rest gaat volgens
vaste regels.

04

Geprijsde scenario’s

S&OP-gaps ten opzichte van het AOP
in omzet en brutomarge, met maximaal
drie opties.

— COMMERCIEEL

effect op de marge.

02

Eerlijke allocatie

Uw eigen allocatieregel, met
medeondertekening, escalatiedrempels en
een volledige audit trail.

05

Al-specialisten met geheugen
Typen, dicteren of praten. Experts en
persoonlijke 1-op-1-coaches onthouden
eerdere sessies en besluiten.

bewegen.

03

Read-back

Reconciliatie op donderdag bevestigt
dat wat is vrijgegeven gelijk is aan wat
is besloten.

06

Verbetercyclus

Probleemkaarten, playbooks, wekelijks
bewijs van effect en een waardelogboek dat
finance aftekent.

PRIJSMODEL

Per klantorganisatie, per module: S&OE,
S&OP of de suite als bundel. Al draait op uw

eigen OpenAl-sleutel binnen een maandelijks

tokenbudget. Prijzen op aanvraag.

Khaya B.V.- Oplossingen, gegroeid via partners.

Z0 START U

Een Diagnose van drie weken op uw eigen
data, tegen een vaste prijs die bij vervolg
wordt verrekend. Daarna een programma van
26 weken: Diagnose, Stabilise, Control,
Improve, met vier gates.

BESCHIKBAARHEID

Klaar voor pilot: gebouwd en getest op
demonstratiedata, met een eerste pilotklant
in beeld. Verkocht door partners onder het
merk Bridgeroom, een Khaya-oplossing.

khayasolutions.nl- partners@khayasolutions.nl



