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PORTFOLIOMANAGEMENT & FINANCE - VAN IDEE TOT
BUSINESS CASE PORTFOLIO - AI INITIATIVES - WIP 4/5

ValueLane “

Elk idee gescoord, elke business
case getoetst, voor de gate. D Costcontoler

No contingency line

Business case

IRR 21%
PAYBACK 2.6y

ValuelLane geeft CIO's en PMO's één plek voor demand, portfolio en
business cases. ValuelLane Portfolio leidt ideeén door gescoorde
funnels en gates. ValueLane Business Case voegt Al-coaches toe,
een panel van vijf reviewers en een cost controller die elke euro
uitdaagt. NPV, IRR en terugverdientijd worden exact berekend.
Mensen beslissen.

AT DRAFTS AND CHALLENGES - PEOPLE DECIDE AT THE GATE

=—— HET PROBLEEM

De vraag blijft onzichtbaar,
cases komen ongetoetst binnen

Ideeén komen binnen per e-mail, in spreadsheets enin de
wandelgangen, dus niemand overziet de totale vraag of kan goed
nee zeggen. Business cases komen binnen met optimistische
kosten en baten die niemand kan meten, en finance herschrijft ze.
Al-initiatieven passen niet in de gewone gates. De PPM-suite levert Buiten de gates A e s
vooral rapportages. Het gevolg: herstelwerk, zwakke
herleidbaarheid en geld naar de verkeerde initiatieven.

3-6 weken aanreviewrondes per business

case, geschat in ons strategiewerk

3"‘ reviewrondes per case, onze werkhypothese voor
de huidige praktijk

de gewone projectgates
en Al Act-verplichtingen

“Ideeén komen binnen via e-mail, Excel en gesprekken bij de glippen

koffieautomaat. We zien de totale vraag niet, dus we kunnen
nergens goed nee tegen zeggen.”
PORTFOLIOMANAGER

— WAAROM KOPEN _ _ ) )
v Portfolio en business case in één tool, in één

Al schrijft en daagt uit. Mensen beslissen. omgeving

Zware PPM-suites rapporteren vooral, en algemene Al-assistenten

weten niets van uw portfolio, beleid of gates. ValuelLane brengt v Eenapart governancespoor voor Al-initiatieven
demand, portfolio en business case samen in één omgeving.

Al-coaches scherpen elk idee aan, een reviewpanel en een ~ Alrekent de cijfers nooit uit en neemt nooit het
cost controller toetsen elke case, en de cijfers komen uit besluit

exacte berekening.

= VERTROUWEN & DATA

@ Elke organisatie gebruikt een eigen @ Audio wordt nooit opgeslagen en @ Spraak blijft uit tot de FG-goedkeuring is
OpenAl-sleutel, versleuteld opgeslagen, transcripten worden na 30 dagen vastgelegd. Geen emotieherkenning.
met eigen model, maandelijks tokenlimiet, verwijderd. E-mailadressen en Scheiding per omgeving bij elke query,
spraaklimieten en gebruiksrapportage. telefoonnummers worden verwijderd rolgebaseerde toegang, volledig auditlog.

voordat iets de Al bereikt.
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= VOOR WIE

~
@ KANAALPARTNER

Voor PMO-, portfoliomanagement- en
financeadviesbureaus die doorverkopen

Een platform voor portfolio en
business cases, voor elke klant

= \oeg een kant-en-klaar product toe aan
uw PMO- en financeadvies, verkocht
door u onder het merk ValuelLane.

= Elke klant krijgt een eigen omgeving,
rollen, financebeleid en Al-sleutel; wij
bouwen en beheren het platform.

= Maak van eenmalige portfolio-
inrichtingsopdrachten een terugkerende
licentie per klant.

-

=—— HOE HET WERKT

‘r GROEIENDE ORGANISATIE

Voor bedrijven van €100M-€500M en
boutique PMO-bureaus

Portfoliodiscipline en solide
cases, zonder zware suite

= Eén plek voor intake, scoring, gates en
business cases, in plaats van e-mail,
Excel en SharePoint.

= Lichtin te voeren: niets te installeren,
inloggen via de browser en beginnen.

= Een boutique biedt casebegeleiding en
kostentoetsing aan elke klant die zij
bedient.

OPLOSSINGSBLAD VALUELANE

 ENTERPRISE & GROOT
il ApvIESBUREAU

Voor ClO's en PMO's van groepen van €1-
10B en grote consultancies

Stuur op demand, Al-initiatieven
en kapitaal vanuit één plek

= Klassieke, Al- en productportfolio's per
omgeving, elk met eigen funnel, gates en
WIP-limieten.

= Elke case wordt vé6r de gate beoordeeld
door vijf specialisten en een cost
controller.

— Eigen Al-sleutel, model, tokenlimieten en
EU-endpoint houden IT en de FG aan het
stuur.

.7

Vastleggen

Zeteenideeineen
klassiek, Al- of
productportfolio. Al
vormt het tot probleem,
beoogd resultaat en
voorgestelde scores;
demand coach

'7

Scoren en gaten

De portfoliomanager
scoort waarde, fit,
haalbaarheid, zekerheid
enrisico, en legt go, hold
of stop vast.
Portfoliocoach Iris
beantwoordt vragen.

@ @@

Case opbouwen

Acht secties plus

kosten- en batenregels.

Coach Sam schrijft
secties en regels; NPV,
IRR en terugverdientijd
worden exact berekend
op uw hurdle rate.

Laten toetsen

Vijf Al-reviewers scoren
de case. Cost controller
Frank draait regelchecks
en een Al-toets op uw
financebeleid. De
eigenaar beantwoordt
elk punt.

Goedkeuren

Portfoliomanagement of
finance keurt goed of af.
Een goedgekeurde case
wordt vergrendeld, elke
stap staat in het auditlog
endecaseisaf te
drukken.

Maya helpt.
— WAT U KRIJGT

01
Portfoliofunnels

Klassieke, Al- en productportfolio's, elk met
eigen fases, gatebesluiten en WIP-limieten.

04
Panel van vijf

Reviewers voor finance, strategie, risico,
uitvoering en verandering scoren de case en
noemen bevindingen.

—— COMMERCIEEL

02

Gewogen scoring

Waarde, fit, haalbaarheid, zekerheid en
risico samen in één vergelijkbare score van O
tot 100.

05
Cost controller-toets

Regelchecks op ontbrekende kostenbasis,
onvoorzien of exploitatiekosten, plus een Al-
toets op uw beleid.

03

Exacte financemotor

NPV, IRR en terugverdientijd deterministisch
berekend op uw hurdle rate, nooit door Al.

06
Coaches met stem

Negen Al-coaches via chat of spraak.
Suggesties vullen een veld pas na "Use this"

PRIJSMODEL

Indicatief een jaarlicentie per organisatie, geschaald naar actieve portfolio's of cases in plaats van naar elke case-eigenaar. Al draait op uw eigen
OpenAl-sleutel, dus de gebruikskosten blijven bij u en in beeld.

Z0 START U

Vraag een demo aan op een ValueLane-demo-omgeving. Daarna richten wij uw omgeving in met portfolio's, rollen, hurdle rate, financebeleid en uw

eigen Al-sleutel.

Khaya B.V.- Oplossingen, gegroeid via partners.

khayasolutions.nl- partners@khayasolutions.nl



